
【開催概要】
■日　　時　平成 22 年 3 月 24 日（水）　18：30 ～ 20：30

■場　　所　［B-nest］静岡市産学交流センター  7 階　大会議室
　　　　　 （静岡市葵区御幸町 3-21　ペガサート 7F）

■参 加 費　無　料

■定　　員　2０名（先着順）

■申込方法　1．お名前　2．会社名または団体名　3．電話番号　4．メールアドレス
                     上記必要事項をご記入の上、FAX または電子メールにてお申込ください。　

■問合せ先　SOHO しずおか（静岡県中部地区 SOHO 推進協議会）
　　　　　　電話／０５４-６５３-８８０８　FAX ／０５４-６５３-８８０１
　　　　　　E-mail ／ info@soho-shizuoka.gr.jp

■主　　催　SOHOしずおか、B-nest 静岡市産学交流センター

送付先：SOHOしずおか　FAX(054-653-8801)

※ここにご記入いただいた情報は、当セミナーの連絡や事業などのご案内に利用させていただくことがございますのでご了承ください。

お名前

電話番号

会社名　 団体名

メールアドレス

または

マーケティングプランナー・ＷＥＢデザイナー  

1972 年 東京都生まれ。高校時代のアルバイトを経て、印刷会社勤務。
1998 年起業。大手ハウスメーカーから地元のお店まで販促ツールの作成を行う。
ビジネスプランの作成から販売戦略の立案、業務フォロー構築、キャッチコピー作成、ホームページ制作、
営業代行までサポート範囲が幅広く、経営コンサルティングのスキルとデザインノウハウを融合した
実践コーチングに定評がある。

『販促・集客・儲けのネタ帖』（日本実業出版社）『バカ売れの法則＋７』（PHP 文庫）他　著書多数。
URL : http://www.harasaki.com/

20:10 ～ 20:30

質疑応答 講座内容で気になる点などご質問ください。

18:30 ～ 19:30

『バカ売れの法則』的　バカ売れ事例
4 万人以上に読まれ、2500 社以上が実践した
『バカ売れの法則』著者、原崎氏よりお話頂きます。

【講師】

株式会社耕文社　ダイレクトマーケティング事業本部

明治 28 年創業の歴史ある印刷会社。WEB 等と連動させて印刷物を効果的に使い、既存顧客のフォローや、
商品のイメージをより伝えやすくしている。「小冊子」を使ったマーケティングの手法は、首都圏でも注目を
集める新しいマーケティング手法となっている。

『バカ売れの法則』著者に学ぶ！

顧客への効果的なアプローチ手法
平成22年3／24（水）18:30~20:30日 時 20名定 員 無 料参加費

○ SOHOしずおか公認イノベーションセミナーvol.３○

原崎　裕三氏

19:30 ～ 20:10

小冊子を使って既存顧客のフォローアップ
首都圏でも好評を得ている “ 小冊子 ” を使った
既存顧客への PR 方法をお話頂きます。

【講師】武藤　喜彦氏

PHP 文庫「バカ売れの法則」著者と、チラシ・広告・印刷物のプロから学ぶ少人数制の無料セミナー。
講師と参加者とが近い距離で行うセミナーなので、気になることがガンガン聞けるセミナーです。この機会に顧客への
アプローチ手法をたっぷり学んでください！　定員20名で行いますので、お申し込みはお早めに！


